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ABSTRACT 
The COVID-19 pandemic that hit the country had a huge impact, especially on the economic 
sector. The movement control order (MCO) approach taken by the government to control the 
spread of epidemic infections indirectly impacts household income. However, some of the 
communities that are not affected in terms of income have the opportunity to be involved in 
charity to help those affected. Thus, this study aimed to examine the influence of income on 
Muslim involvement in philanthropy during the COVID-19 pandemic. To achieve this goal, 424 
respondents responded to the questionnaires distributed during the MCO period as a time limit 
through a simple sampling method. The study's results found that the income factor has a 
significant positive relationship based on the correlation value of r = 0.285 on the level of Muslim 
philanthropy involvement during the MCO period. The ANOVA test found significant differences 
based on the income level of Muslim philanthropic behavior among the respondents. These 
findings also prove that income influences the decision-making process to donate among 
Muslims. Therefore, all parties need to create awareness of the importance of philanthropic 
practices so that the burden borne by the community affected by the COVID-19 pandemic can be 
alleviated. 
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Pengenalan 

 

Pandemik COVID-19 yang telah melanda seluruh dunia memberikan kesan yang agak besar 

terhadap kepelbagaian aspek kehidupan. Malaysia juga tidak terkecuali daripada menerima 

ujian dan dugaan ini. Penularan wabak koronavirus 2019 (COVID-19) ini pada awalnya bermula 
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pada peringkat epidemik seterusnya merebak secara meluas serta tidak terkawal mampu 

membunuh ramai orang dalam masa yang singkat (Fauzi, 2020). Justeru pada 16 Mac 2020, 

Perdana Menteri Malaysia telah mengumumkan Perintah Kawalan Pergerakan (PKP) untuk 

semua negeri di Malaysia. Terdapat beberapa fasa PKP yang dilaksanakan oleh pemerintah 

negara antaranya Perintah Kawalan Pergerakan (PKP), Perintah Kawalan Pergerakan Diperketat 

(PKPD), Perintah Kawalan Pergerakan Bersyarat (PKPB) serta Perintah Kawalan Pergerakan 

Pemulihan (PKPP). Langkah yang diambil ini dapat mengurangkan seketika penularan kes baharu 

COVID-19.  

 

Namun demikian, peningkatan semula kes-kes positif COVID-19 selepas daripada itu 

menyebabkan kerajaan terpaksa melaksanakan PKP 2.0 bermula 13 Januari 2021. Keadaan 

menjadi semakin buruk sehingga PKP 3.0 dilaksanakan pada 12 Mei 2021 apabila jumlah kes 

harian meningkat sehingga lima angka. Kesan daripada pandemik COVID-19 ini bukan sahaja 

boleh mengancam nyawa tetapi juga memberikan kesan yang buruk terhadap ekonomi dunia. 

Akibatnya hampir keseluruhan sektor-sektor ekonomi negara mengalami tekanan sekaligus 

membawa kepada pengurangan pendapatan isi rumah. Penularan pandemik COVID-19 ini telah 

mengakibatkan gangguan kesenjangan (ketidakseimbangan) ekonomi apabila ada dalam 

kalangan rakyat yang hilang pendapatan, hilang pekerjaan dan perniagaan merosot sekali gus 

menggawatkan kestabilan ekonomi isi rumah. Kehilangan pekerjaan di negara ini juga 

meningkat sebanyak 42 peratus bagi suku pertama tahun 2020 berdasarkan laporan Sistem 

Insurans Pekerjaan, Pertubuhan Keselamatan Sosial (SIP PERKESO) yang bertajuk ‘Employment 

Outlook, the 1st Quarter of 2020, Volume 4/2020, The Impact of COVID-19 on Loss of 

Employment (LOE). SIP PERKESO juga memaklumkan pandemik ini telah menjejaskan banyak 

perniagaan sehingga mengalami penurunan permintaan sebanyak 37 peratus serta ada yang 

tidak dapat beroperasi seperti biasa (42 peratus) (Employment Insurance System, 2020). Di 

samping itu, kadar pengangguran juga telah mencecah 4.5 peratus pada Mei 2021 berbanding 

3.2 peratus semasa krisis kewangan Asia pada 1997 dan 3.7 peratus ketika kegawatan ekonomi 

pada 2018 (Sinar Harian, 2021).  

 

Dalam usaha menangani impak ekonomi ini, banyak inisiatif telah dilaksanakan oleh 

pelbagai pihak terutamanya kerajaan dalam membantu rakyat. Demikian juga pihak-pihak 

daripada kerajaan, badan-badan bukan kerajaan (NGO), serta individu-individu turut sama-sama 

membantu masyarakat yang terkesan akibat pandemik ini. Berdasarkan fenomena ini, timbul 

persoalan bagaimanakah tahap kesedaran masyarakat yang kurang terjejas semasa pandemik 

COVD-19 ini dalam membantu golongan yang benar-benar memerlukan disebabkan kehilangan 

dan kekurangan pendapatan. Keperihatinan ini dapat memastikan kelangsungan hidup 

masyarakat terjamin di samping dapat membantu kerajaan dalam memulihkan semula kitaran 

ekonomi negara. Justeru, kajian ini cuba untuk merungkai tiga persoalan iaitu; (1) bagaimanakah 

tahap penglibatan Muslim dalam filantropi ketika berlakunya pandemik COVID-19, (2) adakah 

terdapat hubungan yang signifikan antara tahap penglibatan Muslim dalam filantropi dengan 

tingkat pendapatan mereka ketika berlakunya krisis pandemik COVID-19 dan (3) adakah 

terdapat perbezaan yang signifikan berdasarkan tingkat pendapatan dalam mempengaruhi 

Muslim untuk melaksanakan amalan filantropi. Berdasarkan persoalan tersebut, kajian ini 

memberi tumpuan kepada tiga objektif utama iaitu; (1) Mengkaji tahap filantropi Muslim secara 
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keseluruhan semasa pandemik COVID-19, (2) Mengukur hubungan antara tahap penglibatan 

Muslim dalam filantropi dengan tingkat pendapatan mereka ketika berlakunya krisis pandemik 

COVID-19 dan (3) Menganalisa perbezaan berdasarkan tingkat pendapatan dalam 

mempengaruhi Muslim untuk melaksanakan amalan filantropi ketika pandemik COVID-19. Bagi 

mencapai objektif yang dinyatakan, berikut merupakan hipotesis awal kajian sebagai jangkaan 

awal.  

 

Ho1 Tidak wujud hubungan yang signifikan antara tahap penglibatan filantropi Muslim 

dengan faktor tingkat pendapatan semasa krisis pandemik COVID-19. 

 

Ho2 Tidak wujud perbezaan yang signifikan dalam gelagat filantropi Muslim semasa krisis 

pandemik COVID-19 berdasarkan faktor tingkat pendapatan. 

 

Sorotan Literatur 

 

Konsep filantropi merupakan satu bantuan kasih sayang kepada sesama manusia yang boleh 

diwujudkan dalam bentuk derma atau pemberian yang dikenali sebagai zakat, sedekah, infaq, 

wakaf, hadiah dan sebagainya (al-Qaradawi, 1999). Zakat adalah sebahagian daripada amalan 

filantropi Islam berdasarkan penelitian Fauzia serta Beik dan Arsyianti. (Fauzia, 2017; Beik & 

Arsyianti, 2016). Manakala sedekah, infaq, wakaf dan hadiah juga termasuk sebagai sebahagian 

daripada konsep filantropi. (Ismail et al., 2015; Othman, 2017; Mohd Zabudin et al., 2018). Hasil 

penelitian sarjana barat pula menyimpulkan bahawa filantropi merupakan amalan sukarela dan 

inisiatif persendirian sama ada individu, persatuan mahupun badan bukan kerajaan yang 

dilakukan untuk kebaikan dan kepentingan umum yang memfokuskan kepada peningkatan 

kualiti hidup (Bremner, 1960; Payton, 1988; McCully, 2008).  

 

Filantropi yang dimaksudkan dalam kajian ini adalah sifat kedermawanan sama ada 

berbentuk jasmani (material) atau rohani (spiritual). Ia memainkan peranan yang sangat penting 

dalam ekonomi umat Islam sebagai salah satu instrumen bagi membantu golongan yang 

memerlukan atau memberi manfaat kepada masyarakat selain ahli keluarga sendiri. 

Kepentingan amalan filantropi ini merupakan satu proses pendidikan yang dapat melahirkan 

generasi yang menghayati nilai kebersamaan melalui amalan tolong menolong, kebajikan dan 

kesukarelawanan. Masyarakat yang bersikap dermawan dan cenderung membuat kebajikan 

sangat diperlukan bagi membantu golongan yang memerlukan (Ahmad Ridwan Osman et al., 

2019). Terutamanya pada fasa pandemik ini, bantuan serta pembiayaan daripada kerajaan 

adalah sangat terhad. Maka, amalan filantropi Islam ini dapat mewujudkan kesejahteraan 

masyarakat dan mengurangkan kadar kemiskinan (Aris & Muchlis, 2018) 

 

Antara faktor utama yang mendorong seseorang individu untuk terlibat dengan amalan 

filantropi ini adalah tahap kemampuan kewangan mereka. Beberapa kajian yang dijalankan 

mendapati faktor pendapatan mempengaruhi masyarakat secara signifikan dalam penglibatan 

filantropi seseorang (Kitchen & Dalton, 1990; Lannaccone, 1997; Roger Finke et al., 2006; 

Amanta, Rindayati, & Arsyianti, 2014; Nor Aishah Ismail, 2015; Nor Aisyah Ismail et al., 2015). 

Hal ini kerana lebihan pendapatan dapat mendorong diri individu ke arah memiliki sifat 
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kedermawanan. Hasil daripada kajian-kajian ini mendapati isi rumah yang berpendapatan tinggi 

lebih cenderung untuk menyumbang lebih banyak wang kepada badan amal secara mutlak jika 

dibandingkan dengan isi rumah yang mempunyai pendapatan rendah. Hal ini membuktikan 

bahawa individu atau keluarga yang mempunyai pendapatan yang tinggi lebih banyak terlibat 

dengan amalan filantropi. Selain itu, Lusiana Ulfa & Muhammad Zilal juga menjelaskan faktor-

faktor peribadi seperti tahap kehidupan kerja, tahap ekonomi, dan gaya hidup sangat 

mempengaruhi sikap kedermawanan di Jakarta, Indonesia (Lusiana Ulfa Hardinawati & 

Muhammad Zilal Hamzah, 2017). 

 

Begitu juga dengan kajian Gittell & Tebaldi mengenai faktor-faktor yang mempengaruhi 

penglibatan kebajikan di Amerika Syarikat mendapati peningkatan dalam pendapatan negara 

perkapita meningkatkan purata pemberian amal kebajikan pembayar cukai (Gittell & Tebaldi, 

2006). Menurut Syed Muhammad Hilal Azizi pula, cabaran kewangan sememangnya memberi 

kesan negatif kepada masyarakat Islam terhadap kelangsungan kehidupan mereka 

menyebabkan majoriti masyarakat tidak mampu untuk menyediakan peruntukan yang 

mencukupi dalam kehidupan harian (Syed Abdul Aziz et al., 2017). Maka, amalan filantropi 

seperti wakaf tunai adalah antara mekanisma yang dapat mengurangkan kemiskinan selain 

sedekah dan dana awam. Antara faktor yang menjadi penghalang kepada usaha ini adalah 

kurangnya kesedaran, mempunyai sifat kedekut, bersifat mementingkan diri, pengaruh politik 

dalam pengurusan, kepincangan pelaksanaan serta ketidaksediaan negara Islam dalam 

melaksanakannya (Yusuff Jelili Amuda & Nor Azizan Che Embi, 2013). Pengurusan kewangan 

merupakan antara cabaran paling besar dalam amalan filantropi dan menjadi aspek penting 

untuk dikaji kerana sumber kewangan atau dana merupakan tulang belakang atau teras dalam 

memastikan kejayaan filantropi tersebut (Ahmad Zaki et al., 2008). Namun begitu, dengan 

keadaan kewangan masyarakat yang sempit dan tidak stabil mengekang mereka untuk 

mengeluarkan wang bagi menyumbang kepada orang lain kerana lebih memikirkan untuk 

keperluan sara diri mereka dan keluarga terlebih dahulu. 

 
Metodologi Kajian 
 
Data bagi kajian ini diperolehi melalui kaedah tinjauan menggunakan soal selidik berstruktur. 
Pemilihan responden dilakukan menggunakan kaedah persampelan mudah (convenience 
sampling) dengan mengedarkan borang soal selidik kepada 424 orang responden. Saiz sampel 
yang besar adalah penting bagi memperoleh kesimpulan yang boleh diterima mewakili populasi 
yang dikaji. Saiz sampel yang sesuai pada aras kesignifikanan p<0.05 untuk saiz populasi 
melebihi 100 000 ialah sejumlah 383 sampel (Yan Piaw , 2006) (Ahmad Sunawari Long, 2005). Ini 
diambil berdasarkan kaedah penentuan saiz sampel yang digunapakai oleh Cohen, Manion dan 
Morrison. (Cohen, Manion, & Morrison, 2001). Dalam penentuan sampel yang digunakan bagi 
kajian ini, terdapat dua ciri pemilihan yang diperincikan iaitu Muslim di Melaka (responden soal 
selidik) dan soal selidik hanya diedarkan sepanjang tempoh Perintah Kawalan Pergerakan (PKP) 
sebagai batasan waktu. Bagi ciri yang pertama iaitu responden Muslim di Melaka, pemilihan 
negeri Melaka kerana pengiktirafan Kementerian Perumahan dan Kerajaan Tempatan (KPKT) 
melalui PLAN Malaysia kepada Bandaraya Melaka dan Bandar Jasin sebagai antara 10 Bandar 
Paling Bahagia 2019. Selain itu, Melaka yang terkenal sebagai salah satu pusat pelancongan 
tumpuan agak terkesan apabila berlakunya sekatan ketika pandemik COVID-19 ini. Hal ini 
memungkinkan berlakunya pengurangan pendapatan sekaligus membawa kepada krisis 
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pengangguran, kemiskinan segera dan sebagainya. Kedua, penetapan batasan waktu 
pengedaran soal selidik hanya dihadkan dalam tempoh fasa PKP sahaja kerana berlaku 
peningkatan amalan filantropi sehingga 90 peratus sepanjang tempoh ini (Bin-Nashwan et 
al.,2020). Seterusnya, hasil soal selidik dianalisis menggunakan perisian SPSS dengan 
menggunakan kaedah analisis deskriptif dan analisis inferensi. Analisis deskriptif bertujuan 
menjelaskan tahap keseluruhan penglibatan Muslim dalam filantropi semasa pandemik Covid-19 
berdasarkan nilai purata yang diperolehi. Seterusnya bagi menjawab objektif kedua dan ketiga 
kajian, kaedah analisis inferensi dibuat bagi meneliti hubungan antara pembolehubah 
pendapatan isi rumah dengan tahap penglibatan filantropi dalam kalangan Muslim semasa 
pandemik Covid-19 serta akhirnya dapat mengenalpasti perbezaan gelagat filantropi bagi setiap 
tingkat pendapatan. 
 

Instrumen Kajian 
 
Soal selidik ini merangkumi dua bahagian utama iaitu tingkat pendapatan responden (Bahagian 
A) dan tahap filantropi Muslim (Bahagian B). Tiga skala tingkat pendapatan digunakan dalam 
kajian ini iaitu bawah RM3,860 mewakili golongan B40, RM3,861 hingga RM8,319 mewakili 
golongan M40 dan RM 8,320 ke atas mewakili golongan T20. Manakala lima item tahap 
filantropi Muslim semasa krisis pandemik COVID-19 pula dikategorikan kepada bantuan yang 
diberikan kepada (1) ahli keluarga, (2) jiran tetangga, (3) masyarakat awam, (4) agensi yang 
menguruskan sumbangan dan (5) petugas barisan hadapan. Set soal selidik yang dibentuk telah 
dijalankan ujian kebolehpercayaan terhadap 30 orang responden. Hasilnya, dapatan dalam 
analisis faktor keseluruhan item menunjukkan skor alpha dengan nilai pekali 0.856. Hal ini 
dikuatkan lagi oleh Nunnally yang berpandangan bahawa nilai pekali 0.5 atau 0.6 dianggap 
mencukupi untuk mengukur ketekalan atau keseragaman antara item soalan (Nunnally, 1967). 
Jadual 1 menunjukkan nilai pekali kebolehpercayaan keseluruhan item tahap filantropi Muslim. 
 

Jadual 1: Nilai Pekali Ujian Kebolehpercayaan Keseluruhan Item Tahap Filantropi Muslim 

Cronbach's Alpha Cronbach's Alpha Based on Standardized 

Items 

N of Items 

0.853 0.856 5 

 
Hasil dan Perbincangan 
 
Instrumen tahap filantropi Muslim diukur menggunakan skala Likert 5-point, iaitu (1) sangat 
tidak benar, (2) tidak benar, (3) agak benar, (4) benar dan (5) sangat benar. Hasil analisis 
diinterpretasikan mengikut pengkelasan skor min yang dikemukakan oleh bahagian 
perancangan dan penyelidikan dasar pendidikan (2006) iaitu skor min antara 1.00-1.89 (sangat 
rendah) diikuti dengan nilai skor min 1.90-2.69 (rendah), skor 2.70- 3.49 (sederhana), skor 3.50-
4.29 (tinggi) dan 4.30- 5.00 (sangat tinggi). Berikut merupakan dapatan analisis tahap 
keseluruhan gelagat filantropi Muslim semasa pandemik COVID-19 sebagaimana dalam Jadual 2. 
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Jadual 2 Tahap Keseluruhan Filantropi Muslim Semasa Pandemik COVID-19 
 

No Item Min 

1 Bantuan kepada keluarga yang terkesan dengan COVID-19 3.98 
2 Bantuan kepada jiran yang terkesan dengan COVID-19 3.56 
3 Bantuan kepada masyarakat yang terkesan dengan COVID-19 3.80 
4 Bantuan kepada agensi yang menguruskan sumbangan COVID-19 terhadap 

pihak yang terkesan 
3.47 

5 Bantuan kepada petugas barisan hadapan dalam menangani COVID-19 3.55 

 
Berdasarkan analisis deskriptif yang dijalankan, sebahagian besar item menunjukkan 

penglibatan Muslim dalam filantropi sepanjang tempoh PKP berada pada tahap yang tinggi 
dengan skor purata 3.50 ke atas. Hasil analisis juga mendapati keperihatinan responden 
terhadap ahli keluarga yang terkesan dengan COVID-19 adalah paling tinggi dengan nilai min 
3.98. Dapatan ini membuktikan bahawa masyarakat Muslim pada hari ini mengaplikasikan 
konsep keutamaan dalam memberi bantuan.  Ini adalah selaras dengan saranan dalam agama 
Islam untuk mengeratkan hubungan sillaturahim dengan kaum kerabat melalui cara bantuan 
seperti ini. Imam al-Nawawi menjelaskan bahawa pemberian sedekah kepada ahli keluarga 
adalah lebih afdhal (lebih baik) berbanding memberi kepada orang asing (yang tidak mempunyai 
pertalian keluarga) sekiranya mereka (ahli keluarga) berhajat kepadanya (Al-Nawawi, t.t). 
Sementara itu, item keempat iaitu bantuan kepada agensi yang menguruskan  sumbangan 
COVID-19 terhadap pihak yang terkesan diinterpretasikan sebagai sederhana dengan nilai min 
3.47. Hal ini berkemungkinan disebabkan penderma lebih yakin sekiranya sumbangan mereka 
diberikan secara terus kepada penerima sumbangan. Tambahan pula kebelakangan ini pelbagai 
isu ketidaktelusan yang timbul berkaitan organisasi yang mengumpul dana sumbangan awam. 
Realiti ini sekaligus telah menjawab persoalan dan objektif pertama kajian. 
 

Analisis Hubungan Tahap Filantropi Muslim Semasa Krisis Pandemik COVID-19 dengan 
Faktor Tingkat Pendapatan  

 
Seterusnya, statistik inferensi diuji menggunakan korelasi Pearson untuk menerangkan 
hubungan antara tahap penglibatan Muslim dalam filantropi dengan faktor kemampuan tingkat 
pendapatan mereka. Bagi mentafsirkan kekuatan hubungan antara pemboleh ubah yang dikaji, 
penulis menggunakan pendekatan Joseph dengan interpretasi bawah 0.10 sebagai lemah, 0.10-
0.30 (sederhana) dan 0.30 ke atas (kuat) (Joseph, 1997). Selain itu, tanda pada pekali korelasi 
dengan nilai positif menunjukkan hubungan satu pemboleh ubah adalah berkadar terus dengan 
satu pemboleh ubah yang lain manakala nilai negatif menunjukkan hubungan antara dua 
pemboleh ubah adalah berkadar songsang (Azizi Yahaya et al., 2009). Jadual 3 menjelaskan 
dengan lebih tepat hubungan antara tahap filantropi Muslim dengan faktor tingkat pendapatan 
semasa krisis pandemik COVID-19. 
 

Jadual 3 Hubungan antara Tahap Penglibatan Filantropi Muslim dengan Faktor Tingkat 
Pendapatan Semasa Krisis Pandemik COVID-19 

 

 Tingkat Pendapatan Isi 
Rumah 

Tahap Filantropi 
Muslim 
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Tingkat Pendapatan Isi 
Rumah 

Pearson 
Correlation 

1 0.285** 

Sig. (2-tailed)  0.000 
N 424 424 

Tahap Filantropi Muslim 

Pearson 
Correlation 

0.285** 1 

Sig. (2-tailed) 0.000  
N 424 424 

**. Correlation is significant at the 0.05 level (2-tailed). 

 
Berdasarkan jadual, memandangkan nilai kebarangkalian yang diperoleh daripada analisis 

SPSS (0.000) iaitu kurang daripada nilai alfa yang ditentukan (0.05), maka hipotesis nol (Ho1) 

ditolak. Ini disebabkan terdapat bukti-bukti yang kukuh untuk membuat kesimpulan bahawa 

p<0. Hal ini bermaksud terdapat hubungan linear positif yang signifikan antara tahap 

penglibatan filantropi Muslim dengan tingkat pendapatan. Oleh yang demikian, semakin tinggi 

pendapatan seseorang individu maka penglibatan terhadap amalan filantropi menjadi semakin 

meluas. Walau bagaimanapun, berdasarkan nilai kolerasi r=0.285 menunjukkan bahawa 

hubungan positif tersebut adalah sederhana. Secara andaiannya, kemungkinan langkah berjaga-

jaga diambil oleh responden ketika berlakunya pandemik ini kerana kebimbangan kehilangan 

pekerjaan dan pendapatan memungkinkan mereka untuk membuat keputusan untuk lebih 

menyimpan berbanding menderma. Dapatan ini sekaligus menjawab objektif kedua kajian. 

 
Analisis Perbezaan Gelagat Filantropi Muslim Semasa Pandemik COVID-19 Berdasarkan 
Faktor Tingkat Pendapatan  

 
Seterusnya, analisis perbezaan gelagat filantropi Muslim semasa pandemik COVID-19 dijalankan 
bagi membuat perbandingan min antara beberapa kumpulan sampel kajian. Ini bertujuan untuk 
menentukan sama ada wujud atau tidak perbezaan yang signifikan antara kumpulan yang dibuat 
perbandingan. Bagi menguji sama ada terdapat perbezaan gelagat filantropi Muslim 
berdasarkan faktor tingkat pendapatan, penulis menggunakan ujian ANOVA sehala. Sampel bagi 
faktor tingkat pendapatam ini dibahagikan kepada tiga kumpulan mengikut pengkelasan 
pendapatan kumpulan isi rumah di Malaysia. Pertama, responden yang memiliki pendapatan isi 
rumah kurang dari RM3,860. Kedua, responden yang berpendapatan isi rumah RM3,861 hingga 
RM8,319. Ketiga, responden yang berpendapatan isi rumah RM 8,320 dan ke atas. Dapatan 
analisis adalah sebagaimana dalam jadual 4. 

 
Jadual 4 Ujian ANOVA Sehala Bagi Gelagat Filantropi Muslim Berdasarkan Tingkat 

Pendapatan  
 

Tingkat Pendapatan Min (M) Sisihan Piawai (SD) Nilai F Sig. 

Bawah RM3,860 3.3622 0.96396 21.687 0.000* 
RM3,861 hingga 

RM8,319 
3.8830 0.76879   

RM 8,320 dan ke atas 3.9775 0.78916   

*p<0.05 
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Analisis perbezaan berdasarkan tingkat pendapatan ini bertujuan untuk menguji hipotesis kedua 
kajian (Ho2) iaitu tidak wujud perbezaan yang signifikan dalam gelagat filantropi Muslim semasa 
pandemik COVID-19 berdasarkan faktor tingkat pendapatan isi rumah. Berdasarkan jadual 4, 
dapatan analisis ujian ANOVA sehala menunjukkan nilai (F=21.687, p=0.000). Ini membuktikan 
bahawa terdapat perbezaan yang signifikan dalam gelagat filantropi Muslim semasa pandemik 
COVID-19 berdasarkan faktor tingkat pendapatan. Hasil ini selaras dengan dapatan Chang & 
Chang (2006) dan membuktikan bahawa hipotesis nul (Ho2) yang dikemukakan oleh penulis 
ditolak. Seterusnya, penulis menjalankan ujian Tukey's HSD (honest significant difference) bagi 
mengenalpasti apakah kumpulan tingkat pendapatan yang mempunyai perbezaan yang 
signifikan. Ini dapat dilihat dengan lebih jelas lagi dalam Jadual 5. 

 
Jadual 5 Tukey HSD: Gelagat Filantropi Muslim Berdasarkan Tingkat Pendapatan 

 

(I)Pendapatan isi rumah (J) Pendapatan isi rumah Mean 
Difference 

(I-J) 

Std. 
Error 

Sig. 95% Confidence 
Interval 

Lower 
Bound 

Upper 
Bound 

Bawah RM3,860 
RM3,861 hingga RM8,319 -.52086* .09333 .000 -.7404 -.3013 

RM8,320 dan ke atas -.61534* .11548 .000 -.8870 -.3437 

RM3,861 hingga RM 
8,319 

Bawah RM3,860 .52086* .09333 .000 .3013 .7404 
RM8,320 dan ke atas -.09448 .11830 .704 -.3727 .1838 

RM8,320 dan ke atas 
Bawah RM3,860 .61534* .11548 .000 .3437 .8870 

RM3,861 hingga RM8,319 .09448 .11830 .704 -.1838 .3727 

* The mean difference is significant at the 0.05 level. 

Jadual 5 membuktikan bahawa terdapat perbezaan min yang signifikan pada dua 
pasangan kumpulan. Pertama, kumpulan yang berpendapatan isi rumah bawah RM3,860 
(M=3.3622, SD=0.96396) dengan kumpulan yang berpendapatan isi rumah RM3,861 hingga 
RM8,319 (M=3.8830, SD=0.76879). Kedua, kumpulan yang berpendapatan isi rumah bawah 
RM3,860 (M=3.3622, SD=0.96396) dengan kumpulan yang berpendapatan isi rumah RM8,320 
dan ke atas (M=3.9775, SD=0.78916). Berdasarkan dapatan analisis ini, perbezaan gelagat 
kedermawanan ini dapat dilihat antara kumpulan responden yang dikategorikan dengan 
pendapatan B40 dengan kumpulan pendapatan M40 dan T20. Keputusan analisis ini 
membuktikan bahawa tingkat pendapatan sangat mempengaruhi gelagat filantropi Muslim. Ini 
selari dengan penemuan kajian Nor Aishah Ismail, 2015; Amanta MV, Rindayati W, Arsyianti LD, 
2014; Nor Aishah et al., 2015; Kitchen & Dalton, 1990; Iannaccone, 1997; dan Finke, et al. (2006) 
di mana faktor pendapatan adalah signifikan mempengaruhi masyarakat untuk mengamalkan 
filantropi. Dapatan juga mendapati kumpulan responden yang berpendapatan kategori T20 
mempunyai tahap filantropi yang lebih tinggi mereka dengan nilai min 3.9775 berbanding 
responden berpendapatan sederhana (M40) dan rendah (B40). Ini berkemungkinan golongan 
yang berpendapatan tinggi mempunyai sumber kewangan yang kukuh berbanding golongan 
yang lain. Hasil kajian ini menemui bahawa tahap kesedaran amalan filantropi dalam kalangan 
Muslim yang berpendapatan tinggi adalah positif. Selain itu, berpendapatan rendah juga tidak 
menghalang seseorang Muslim untuk turut terlibat dengan aktiviti filantropi atas dasar 
kemanusiaan dan tanggungjawab kepada masyarakat. 
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Kesimpulan 

 

Secara keseluruhannya, kajian ini menemui tahap kedermawanan Muslim semasa pandemik 

COVID-19 berada pada tahap yang tinggi. Hal ini menjelaskan masyarakat Muslim sentiasa 

bersedia untuk membantu golongan yang memerlukan ketika berlaku sebarang bencana. Kajian 

ini juga mendapati perbezaan gelagat filantropi Muslim semasa pandemik COVID-19 

berdasarkan faktor tingkat pendapatan berlaku secara signifikan. Dapatan ini sekaligus 

membuktikan bahawa faktor pendapatan mempunyai pengaruh yang besar terhadap gelagat 

filantropi Muslim. Kajian ini secara umumnya hanya meneliti faktor pendapatan sebagai 

pembolehubah yang mempunyai hubungan dengan gelagat filantropi. Maka, dicadangkan juga 

pada kajian-kajian akan datang dapat diteliti faktor kepatuhan beragama secara khusus dalam 

mempengaruhi gelagat filantropi seseorang individu. Justeru, semua pihak berperanan 

memberikan kesedaran terhadap amalan filantropi ini bagi memastikan kelangsungan hidup 

masyarakat yang ditimpa musibah dapat dipelihara. 
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